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GO-PEN GOR INSULINPENNEN TILGAENGELIG FOR
MILLIONER I LAVINDKOMSTLANDE

GO-Pen blev grundlagt i 2019 med et mal om at gere
insulinpenne tilgaeengelige for de mange millioner af
mennesker med diabetes i lavindkomstlande og i USA,
der i dag bruger engangssprgijter til insulin. GO-Pen
arbejder for at mindske den ulighedsklaft, der er
verden over i adgangen til moderne diabetesbehand-
ling. Det gor de ved at fremstille insulinpenne til
overkommelige priser.

GO-PEN HANDLER OM AT GORE TEKNOLOGI
TILGANGELIG FOR MANGE

Mere end 100 millioner mennesker i hele verden lever
med diabetes og har brug for insulin for at holde deres
blodsukker stabilt'. Selvom den farste pen blev god-
kendt til insulin for naesten 40 ar siden, er der stadigvaek
omkring 13 millioner mennesker, der bruger engangs-
sprejter pa verdensplan?. Det skyldes i hgj grad, at det
er for dyrt at bruge de penne, der er tilgeengelige pa
markedet i dag.

Nar fagfolk anbefaler at bruge en insulinpen i stedet
for en sprojte, haenger det sammen med, at pennen er
mere praecis og nemmere at bruge. Det betyder bedre
dosering af insulin og i sidste ende bedre kontrol med
blodsukker og feerre senfelger af diabetes?.

Ved at fremstille insulinpenne til en overkommelig pris,
der kan bruges med mange forskellige slags insulin i
op til tre ar, bidrager GO-Pen aktivt til at fremme sund-
hed og trivsel samt at mindske ulighed - og dermed
verdensmal 3 og 10. Der er potentielt mange mennes-
keliv at redde. GO-Pen har lavet regnestykket for det
amerikanske marked, hvor ca. fire millioner mennesker
bruger insulinsprejter. Hvis de i stedet brugte insulin-
penne, kunne man undga 8.000 diabetesrelaterede
dedsfald om aret. Samtidig vil den skonomiske gevinst
for sundhedssystemet veere til at fa gje pa med en
besparelse pa otte milliarder dollars om aret*. Pa ver-
densplan er potentialet endnu sterre, og det er netop
det potentiale, som GO-Pen forsager at realisere.

PARTNERSKABER 0G KULTURFORSTAELSE BETYDER
ALT, NAR MAN SKAL IND PA ET NYT MARKED

Folkene bag GO-Pen var allerede godt inde i arbejdet
med verdensmalene, for de blev en del af Udenrigs-
ministeriets SDG Business Accelerator. Udover fokus
pa sundhedsudfordringerne, er GO-Pen designet med
lavt plastikforbrug for gje, ligesom de ogsa sigter mod,
at pennene pa sigt kan produceres lokalt.

Men ét er, hvordan man arbejder med verdensmal i
Danmark, noget helt andet er, hvordan man overferer
det til fx det indiske marked. I Indien lever mere end
74 millioner mennesker med diabetes® - svarende til

“Hvordan fungerer
sundhedssystemet,
0g hvem kunne veere
vores madlgrupper?
Vi har talt om
distribution og
veerdikeeder, og hvem
vi skal have med som
partnere”

Laura Mandel,
Market Development Manager

SDG Business Accelerator
er et 4-maneders accelerator-
program for SMVer med eksport-
potentiale og aktiviteter inden
for sundhed, energi, vand og
fedevarer.

Gennem programmet arbejder
virksomhederne malrettet med

krav og muligheder inden for
baeredygtighed og far sat fokus
pa hvordan baeredygtighed og
verdensmal kan vaere lgftestang
for styrket eksport pa et relevant
eksportmarked.

Laes mere her:
sdgbusinessaccelerator.dk



https://sdgbusinessaccelerator.dk

mere end hele Thailands befolkning. Samtidig har 30%
af befolkningen ingen form for skonomisk sundheds-
beskyttelse®, hvilket betyder lav behandlingskvalitet-
og sikkerhed. Udenrigsministeriets SDG Business
Accelerator var derfor en oplagt mulighed for GO-Pen
for at fa hjeelp og sparring til at komme i gang med de
indledende markedsanalyser, fer de kunne lave deres
go-to-market-strategi.

For GO-Pens Market Development Manager, Laura
Mandel, var markedsbesaget meget veerdifuldt:

“Hvordan fungerer sundhedssystemet, og hvem kunne
veere vores malgrupper? Vi har talt om distribution og
veerdikaeder, og hvem vi skal have med som partnere.
Hvordan kommer vi i dialog med leeger, sé de kan sende
detvidere til deres patienter? Mange af de ting finder man
forst ud af, nar man sidder pa en klinik og far snakket med
dem ansigt til ansigt. Det lcerer man virkelig meget af,”
Laura Mandel, Market Development Manager.

BesggetiIndien har bragt mange veerdifulde indsigter
med sig om det indiske sundhedssystem, men ogsa om
forretningskulturen, hvor tillid spiller en stor rolle.
Besgget vil nu danne grundlag for, at GO-Pen kan kom-
me i gang med deres stakeholderanalyse, der er naeste
skridt pa vejen mod en lancering af GO-Pen i Indien.
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CNN Health: https://edition.cnn.com/2022/10/17/health/
insulin-rationing-diabetes-study/index.html
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Interne GO-Pen-udregninger, baseret pa IQVIA data.

. IDF Diabetes Atlas 2021: https://diabetesatlas.org/atlas/
tenth-edition/
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. Invest India: https://www.investindia.gov.in/team-india-blogs/
indian-health-insurance-industry.
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“Der er simpelthen en ulighedskldft,
hvor mange lever et kortere liv,
bl.a. fordi man kun har adgang til
ddrligere teknologi, end dem der er
bedre stillet gkonomisk. Men det
behgver faktisk ikke at veere sadan,
for man kan godt lave en insulin-
pen, der kan det samme og har
sammen hgj kvalitet, men som er
meget billigere — det er det, vi gor”

Ole Kjerkegaard Nielsen,
CO-founder og CEO

HVAD SA NU?

* GO-Pen har nu lavet en tidsplan, hvor de som naeste
skridt skal have lagt en mere detaljeret go-to-market-
strategi for Indien. Her skal de blandt andet seette
sig ind i, hvordan sundhedsomradet er reguleret, og
hvem der kan vaere deres samarbejdspartnere.

» GO-Pen har derudover faet en god kontakt med en
anden virksomhed fra forlgbet, som de har kunnet
sammenligne sig meget med, og som allerede var til
stede pa det indiske marked. Det har vaeret et veerdi-
fuldt bekendtskab, som ogsa vil fortseette, efter
forlgbet er afsluttet.
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SUNDHED OG TRIVSEL

Vi skal sikre et sundt liv for alle og fremme trivsel for
alle aldersgrupper.

GO-Pen ger teknologi tilgeengelig for millioner af mennesker
med diabetes i lavindkomstgrupper i hele verden og bidrager
dermed til at fremme sundhed og trivsel og minimere
dedeligheden.

MINDRE ULIGHED

Vi skal reducere ulighed i og mellem lande.

GO-Pen skaber et billigere behandlingstilbud til mennesker
med diabetes og hjaelper dermed med at udbrede moderne
diabetesbehandling, der er til at betale. Dermed bidrager de
til at mindske den ulighedsklaft, der lige nu kendetegner
sundhedsomradet globalt.

ANSVARLIGT FORBRUG OG PRODUKTION

Vi skal sikre beeredygtigt forbrug og produktionsformer.

GO-Pen har designet et produkt med lavt indhold af plastik
og bedre genanvendelsesmuligheder, fordi det kan skilles ad
og bruges som nye ramaterialer. P4 sigt vil produktet kunne
produceres lokalt.

PARTNERSKABER FOR HANDLING

Vi skal styrke det globale partnerskab for beeredygtig
udvikling og #ge midlerne til at nd mdlene.

GO-Pen samarbejder med NGO'er (fx Leeger uden Graenser)
for at kunne na flest mulige mennesker med diabetes i lav-
og middelindkomstlande.



